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Zazume reduce su CPA en un 60% con
las campanas de retargeting de Taboola

= Zazume

“De entre todos nuestros canales de adquisicion
- incluidos Search y Social- Taboola nos genero
los leads de mas alta calidad. Gracias a los
Image Ads y las herramientas de retargeting,
Taboola ahora aporta a Zazume el 4% de todos
nuestros leads. Estamos muy contentos de
sequir invirtiendo en camparias de Taboola y
sequir mejorando los resultados”.

- Victor Valles, Head of Growth, Zazume
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Reduccion de CPA en
campanas de retargeting

16%

Reduccion de CPA en
campanas de prospeccion

20%

De todos los leads de
Taboola son cualificados,
superando asi a Search y
Social hasta en un 6%



Tab9ClaCaseStudy

INSIDER BUSINESS

My most pressing advice for people wanting to make the move is
just to do it. We can't grow if we never do things that terrify us.

TablaFeed

ijAsegura la renta de tu piso aunque el piso se
quede vacio!

Como alquilar tu piso con 0% Morosidad. jGarantizado!

Haz click aqui

o1
= Q INSIDER

My most pressing advice for people wanting
o make the move is just to do it. We can't
grow if we never do things that terrify us.

TablaFeed

iAsegura la renta de tu piso
aunque el piso se quede vacio!

uilar tu piso con 0% Morosidad.
iGarantizado!

EMPRESA

Zazume, una plataforma de software inmobiliario con sede
en Barcelona, fundada en 2021 para facilitar el proceso de
gestion del alquiler tanto para los propietarios como para
los inquilinos.

RETO

Llegar a propietarios e inquilinos en Madrid y Barcelona,
generando leads cualificados a través de formularios
de alta.

SOLUCION

Uso de Taboola Image Ads y herramientas de
retargeting para dirigir a los leads de alta calidad a
paginas landing interactivas para su conversion.

RESULTADOS

Con Taboola, Zazume consiguio reducir su Coste-
Por-Adquisicion en un 60% con respecto a su
objetivo original. Taboola también genero leads de
mayor calidad que todos los demas canales de
adquisicion, representando el 4% del total de leads
generados por Zazume.

Zazume lanza una exitosa estrategia de adquisicion
en varias fases, utilizando anuncios nativos
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Introduccion

Zazume es la principal plataforma de gestion
de alquiler de viviendas a largo plazo en
Espana. Con una tecnologia pionera en el
mercado, Zazume ha conseguido digitalizar
todo el proceso del alquiler residencial: desde el
célculo de los precios de alquiler, la publicacion
en los mejores portales web inmobiliarios y

la busqueda de inquilinos cualificados, hasta

la gestion del alquiler en una plataforma que
recopila toda la informacién necesaria. Con
poco mas de un ano de vida, Zazume ha
conseguido alquilar mas de 600 viviendas

a mas de 3000 propietarios.
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Zazume logra reducir su Coste por Adquisicion en
un 16% con respecto a su objetivo inicial

Zazume necesitaba promocionar sus servicios inmobiliarios a propietarios

e inquilinos en Madrid y Barcelona. Ya estaban lanzando sus campanas en
plataformas de Search y redes sociales, pero buscaban disminuir el Coste
Por Adquisicion (CPA) e impulsar mas leads de alta calidad a sus formularios
de registro.

Zazume se asocio con Taboola para lanzar Image Ads patrocinados en su
red de sitios web editoriales premium. Si bien los Image Ads generalmente
contienen solo un titulo y una imagen, Zazume reforzd sus mensajes con
descripciones, que proporcionan mas informacion antes del clic, y botones
de llamada a la accion (CTA) que incitan a los usuarios a llegar a la pagina
landing de la marca.

Después del clic, los usuarios fueron dirigidos a unas paginas landing
personalizadas con sencillos formularios de registro. Estas paginas contenian
funcionalidades interactivas como una calculadora para establecer precios
de alquiler rentables y una herramienta de busqueda para encontrar
inquilinos previamente aprobados. Zazume también realizé una campana
especifica para promover un seguro que protegiera a los propietarios en
caso de que sus inquilinos no pudieran pagar el alquiler.

Trabajando con Taboola, Zazume logré un CPA un 16% mas bajo de lo
que se habia propuesto, dirigiendo a los clientes potenciales cualificados a
completar sus formularios.

Taboola genero los leads de mas alta calidad
para Zazume, superando a los generados por
sus canales Search y Social

Zazume continu¢ trabajando con Taboola para lanzar campanas de
retargeting, llegando a usuarios de alta calidad que ya habian interactuado
con el contenido de la marca, pero que aun no habian convertido. Zazume
utilizé el Taboola Pixel para rastrear los comportamientos de los usuarios en
su sitio web e identificar a aquellos que completaron una determinada accion
para hacerles retargeting con nuevas campanas.

Taboola llevé a cabo el proceso de retargeting utilizando datos de Taboola
Trends para optimizar las creatividades de cara a obtener el maximo de

clics. Por ejemplo, se identificd que las imagenes con personas mirando a la
camara pueden aumentar las tasas de clics (CTR) y el engagement. Zazume
también utilizé Taboola SmartBid, una tecnologia de pujas automatizadas,
para optimizar las campanas y generar conversiones. Smart Bid utiliza

los datos de la campana para predecir la probabilidad de que un usuario
convierta y, a continuacion, ajustar la puja del anunciante en consecuencia.

Con estas herramientas de retargeting, Zazume logré un CPA un 60% mas
bajo de lo que esperaba conseguir. Y Taboola genero los leads de mas

alta calidad de entre todos los canales de adquisicion de Zazume, incluidos
Search y redes sociales. Como resultado, Taboola ahora aporta a Zazume
del 4% de todos los leads de la marca, el 20% de los cuales son cualificados,
un dato hasta un 6% mas alto que la media de Search y redes sociales.

En adelante, Zazume continuara asignando sus presupuestos a campanas
de contenido patrocinado y trabajando con Taboola para maximizar sus
resultados de performance.




